gpumble
Pauta para reuniao da equipe de vendas

Titulo da reuniao

Localizacao Data
Hora de inicio Hora de término
Facilitator

Participantes da equipe presentes

1. Avaliacao de desempenho do ultimo més
(Quais foram os principais objetivos? A equipe os alcancou?)
Duracgao:

Comunique-se e colabore com sua equipe usando o Pumble, um aplicativo de
mensagens empresariais



https://pumble.com/pt/
https://pumble.com/pt/

5) pumble

2. Realizacdes notaveis Duracao:
REALIZACAO #1:

#2:

#3:

#4:

#5:

3. Principais desafios que a equipe enfrentou Duracao:

4. Novas estratégias de vendas potenciais (caso alguém tenha
apresentado uma nova estratégia ou ideias de vendas) Duracao:

5. Metas de vendas para o proximo més Duracao:
#1:
#2:
#3:
#4:

Comunique-se e colabore com sua equipe usando o Pumble, um aplicativo de
mensagens empresariais



https://pumble.com/pt/
https://pumble.com/pt/

5) pumble

#5:

6. Perguntas e itens de acao (resumo de reuniao e proximos
passos) Duracao:

Titulo da proxima
reunido Localizacao Data Hora de inicio Hora de término

Comunique-se e colabore com sua equipe usando o Pumble, um aplicativo de
mensagens empresariais



https://pumble.com/pt/
https://pumble.com/pt/

